2425 (réactualisation) : Ingénieurs commerciaux software avec expérience
Editeur de logiciel situé proche Paris en RP78, en croissance CA 7M€, spécialiste de l'ingénierie éditoriale et de la gestion de contenus textes et graphiques, propose une nouvelle gamme de produits et services pour optimiser la compréhension et la restitution de l'information. 

Accompagnant (depuis plus de  20ans) les leaders nationaux et internationaux: aéronautique, défense, construction, exploitation, télécoms, transports, édition, presse et grandes administrations. Exemples : Reed Elsevier, Wolters Kluwer, le groupe Editis, le groupe Le Moniteur, Lagardère Active Média, SAFRAN, Airbus, PSA, Thales, Iveco, Volvo, Bouygues, Orange,  DCNS, Veolia ou EDF …

Passionné(e) des Nouvelles Technologies (iPhone, iPad, réalité augmentée, RFID, 3D Tag flash, mobilité, livre électronique etc), rejoignez une entreprise dynamique et innovante dans un environnement où les Hommes sont au cœur même de notre développement.

Mission : Rattaché(e) à la Direction commerciale, vous participerez au développement des ventes de nos logicielles métiers pour une nouvelle gamme de produits et prestations d’intégrations associées.

Secteur principal d’activité pour le commercial Paris-RP78 :  Edition/Presse/Média 

Secteur principal d’activité pour le commercial Toulouse & Lyon :- Industrie/Manufacturing (Aéro/Défense/Auto/Construction/Energie) 
Autre secteur possible : Finance

Le développement actuel nécessitera, peut être, des déplacements très occasionnels sur l’Europe (Italie, Espagne, Allemagne), Angleterre, USA (San Francisco)

Mission principale : la vente directe des nouvelles gammes de produits pour  le passage en gestion numérique de contenus : 

- Identification des opportunités et conquête de nouvelles cibles,

- Elaboration des offres commerciales en collaboration avec les équipes techniques avant ventes,

- Négociation, closing, CHASSE 
Ponctuellement :

- Démonstration et présentation des produits lors des rencontres clients, séminaire, salon, etc

- Veille et étude de la concurrence, 

- Participation à la stratégie des ventes par territoire (directe et indirecte),

Votre profil :

- De formation supérieure, école de commerce ou  informatique, 

- Anglais : bon niveau à fluent, certaines réunions sont entièrement en anglais

- Expérience réussie sur un poste similaire, de préférence en SSII ou chez un éditeur logiciel.

Poste à pourvoir immédiatement :

- Salaire : à négocier selon expérience: fixe+% 

- Lieu de travail :  Paris-Yvelines (accès direct depuis la Défense, Montparnasse et Austerlitz). 



:  Toulouse & Lyon

- Déplacements occasionnelles en région IDF, territoire national et international.

- Type de Contrat : CDI

Cv : email : offresdemploi-2425@yahoo.fr  ou 0660089712

http://www.1NextMove.com/system/files/offresemploi/o2425.ingcom78.doc







