2420 : Ingénieur commercial informatique Paris-Idf

Nous recherchons, des commerciaux ou ingénieurs d’affaires, débutants acceptés mais avec une expérience opérationnelle dans la vente informatique pour différents types de clients SSII ou éditeurs (clients finaux).

Un entretien rapide permettra de cerner votre profil et le type de sociétés qui vous correspondent le mieux. Un envoi ciblé sera effectué, à nos client ou entreprises correspondantes.

Types d'entreprises : L'ingénieur d'affaires se rencontre dans toutes les entreprises ayant une activité d'ingénierie technique : entreprises industrielles et de services.

Selon les structures, le rôle de l'ingénieur d'affaires peut s'apparenter soit à celui de l'ingénieur commercial (prospection commerciale et suivi commercial de la réalisation du projet), soit à celui de chef de projet (élaboration de la proposition technique et encadrement de la réalisation du projet). Il peut également être l'interlocuteur unique d'une entreprise importante ("grands comptes").

PROFIL

Diplôme : Homme ou femme de formation supérieure (commerciale ou technique / Bac +3 à Bac +5), vous justifiez d’une première expérience commerciale réussie (6 mois minimum à 3 ans environ), idéalement dans la vente de prestations de services informatiques. Nous sommes également ouverts à d’autres profils issus du secteur IT (conseil en technologies, éditeurs de logiciels…). 

Nous recherchons avant tout des personnalités et des potentiels : enthousiasme, talent commercial, persévérance, sens du travail de fond, curiosité et adaptabilité. 

- Une rémunération attractive, à la hauteur de vos résultats (fixe + variable + avantages). 

- Postes basés sur Paris -IDF. 

- Confidentialité assurée.

- contrat CDI

Cv : email : offresdemploi-2420@yahoo.fr  ou 0660089712






